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L'intégrateur
= AGI

Distribution
Installation,

Paramétrage,
Formation,
Support

Expertise technique et fonctionnelle
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Autres Services

10%
Industrie

25 ans d’existence 5%

80 clients actifs

500 utilisateurs A

20% TPE

60% PME

20% ETI
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® Expertise technico-fonctionnelle

@ Compétence fonctionnelles : cycle de ventes (marketing,
prospection, ADV), Paie, gestion de planning, comptabilité

@ Problématigues métiers: vente B to B, paie complexe,
nettoyage industriel

@ Techniques : projet de déploiement progiciel ( Mise en place,
paramétrage, formation), Migration de données,
développements spécifiques, base de données, Business
Intelligence

@ Cleansoft : ERP dédié aux entreprises de propreté et de
nettoyage industriel
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Paramétrage
et Migration
jes,dannées

Personnalis
ation

Formation & Assistance
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@ NMéthodologie en entonnoir : le progiciel s’affine en fonction du
temps et de votre montée en compétence.

@ Source : AGILE
@ Mise en place rapide

@ + pratique que théorique, focus sur des problématiques
concretes

@ Principe évolutif
@ Etalement du colit du projet

® Méthodologie adaptée aux PME

“ COMPETENCES PARTENAIRES

g

ofm

ET)
[__ I



@ Notre double culture : tous nos intervenants possedent une
double compétence.

@ Nos valeurs : écoute, rigueur, confidentialité, sens du service.
@ Un accompagnement sur le long terme

@ Le support : rapide et qualifié

@ Une vieille technologique constante

@ Notre indépendance
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@ Toutes Prestations™ :
840 €/ jour,
490 € / % journée,
120 € / heure**

@ Formation Intra-entreprises a la journée ou en crédit d’heure.
AGI est reconnu organisme de formation.

@ Contrat annuel de support : 675 €/ hotline illimité + 5 heures
de téléassistance.

Les licences sont facturés et payables a la commande et les
prestations a la livraison

* : hors frais de déplacement. Applicable a plus de 30 km de notre Siége.
** : les prestations a I’heure sont sans déplacement.
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@ |NES, Editeur de logiciel Francais indépendant créé en 1996

@ N°1 Francais du CRM et de la Gestion commerciale en mode
SAAS

@ + de 1000 entreprises clientes (25% TPE, 45% PME, 30% ETI)
@ + de 12 000 utilisateurs

@ 25% de croissance par An

@ Activités : 40% France, 60% a I'étranger

@ Multi-langue, Multi-OS, multi-navigateur
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FIDELISATION
> up-selling
SAV > cross-selling
> demandes et incidents
> contrats
> base de connaissance
> analyses et statistiques SUSPECT
> portail client > ciblage
> e-mailing
> malling
> tracking
COMPTE DE RESULTAT :R(h)SPlECT
> analyse tomps réel rnga,
> fusion comptabilité . N
‘ Systeme > suivi des échanges
EACTURATION d'information > suivi des rappels
{ PAIEMENTS _ collaboratif
> intégrés ou lien '
ERP ext
s RENCONTRES
> agenda partagé /
disponibilités
PROJ'ETS > gostion documentaire
> feullle de temps N =R > documents modéles
> plan de charge ‘ OFFRE
COMMANDE > catalogue articles/services
LIVRAISON / REALISATION > tableaux de bord  , on0sitions commerciales
> gestion des stocks > opportunités
> gestion des achats > objectifs et prévisions

> reporting

“ COMPETENCES PARTENAIRES

MARKETING

* Suspect, Prospect
* Emailing, Phoning
* Salon, lancement produit

FORCE DE VENTE
* Commande
* RDV / Offre
* Opportunité / Objectif

SERVICE CLIENT

* Service aprées vente
* Fidélisation

* Gestion de parc

* Gestion de contrat

GESTION COMMERCIALE

* Compte de résultat

* Facturation

* Réglement

* Livraison / Réalisation
* Gestion de projets
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Simple a utiliser

Collaboratif

Portabilité, Acces universel

Rapide a mettre en place

Aucun investissement en infrastructures
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e ReportOne
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@ ReportOne, éditeur francais de Bl créé en 2001
@ Commercialise depuis 2004 la solution MyReport
@ Bl = BUSINESS INTELLIGENCE = Aide a la décision

@ Permet de construire des tableaux d’analyse ou d’automatiser
des reportings sous Excel

@ 2007 =750 entreprises clientes — 4 500 utilisateurs
@ 2011 = 2220 entreprises clientes — 14 200 utilisateurs

@ Selon le Gartner, 80% des données d’un outil de Bl sont exportés
vers Excel
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Profils techniques << >> Profils utilisateurs
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Le reporting sous Excel en quelques secondes
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@ Tableaux d’analyse dans Excel (ou Open Office)

@® Mode cumul, Multi-report et format cellule

@ Gestion d’alertes et de droits

@ Autonomie de l'utilisateur final

@ Simplicité d’utilisation et de mise en place

@ Délai et Colt de mise en ceuvre

@ Adaptation a la taille et au secteur de I'entreprise

@ Décomposé en 5 produits indépendants
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e Memsoft b ;*

%' MEMSCFT

LOGICIELS DE GESTION

@ emsoft, éditeur progiciel de gestion depuis 1990
@ 2 générations de produits: MOD1, Oxygene
@ Progiciel de gestion Intégré

@ 2 applications centrales : la Gestion commerciale et la
Comptabilité

@ (Clients : 65 % TPE, 35% PME

@ Environnement Windows et SQL server
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ﬁ- MEMSCFT

LOGICIELS DE GESTION

@ Ergonomie facilitant la prise en main

@ Forte Richesse Fonctionnelle

@ Kit de développement intégré : Tout est personnalisable
@ Mono-poste, multi-poste, client / serveur, TSE et citrix
@ Meilleur rapport qualité/prix entre 1 et 5 utilisateurs

® Licences flottantes

“ COMPETENCES PARTENAIRES

o

o8 m

Sa
ji——



2 LSE Paye & RH |

—bet b

Multi-sociétés, multi-établissements, multi-conventions
Déclaration post paye (due, ducs, solde de tout compte, dif...)
Paramétrage illimité

Formation & Bilan social

Cible PME: 50 < Salariés < 2000

Module test pour la N4DS

VAN NDN
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@ Ergonomie facilitant la saisie

@ Facilité de paramétrage

@ |déal pour les paies complexes : BTP, spectacles, propreté,
voyages....

& SQL Natif

@ Reporting, Bilan Social
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36 rue des remises
94100 Saint Maur des Fossés

WWww.aqi-paris.fr
contact@agqi-paris.fr

01 5596 12 89

2634

http://www.myreport.fr/index.php?id
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